Content Pilot BEISPIELPAKET

by Neoground

ContentPilot Beispielpaket

Website-News, LinkedIn-Beitrage und ein Beitragsbild fur eine

regionale Kanzlei mit wirtschaftsrechtlichem Fokus.

FUR
Musterkanzlei Beispiel & Partner

Rechtsberatung - https://www.beispiel-kanzlei.de

BRANCHE PAKET ZEITRAUM

Kanzlei & Recht Content Start Beispielmonat Juli

Fiktives Beispiel zur Veranschaulichung

Dieses Dokument zeigt, wie ein monatliches Content-Paket fur eine Kanzlei aussehen kann. Die Inhalte
sind beispielhaft und nicht fur die direkte Veroffentlichung bestimmt. Juristische Aussagen mussen vor
Veroffentlichung durch die Kanzlei geprift und freigegeben werden. Das Beispiel ersetzt keine

Rechtsberatung.
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01 - PAKETUBERSICHT

Was dieses Beispielpaket enthalt.

Dieses Beispiel basiert auf dem Paket Content Start. Es zeigt einen schlanken Monatsumfang, der

den Aktuelles-Bereich einer Kanzlei belebt und zusatzlich Material fur LinkedIn oder Facebook

liefert.

a4 1 1 1

LinkedIn-Beitrage Website-Beitrag Beitragsbild Korrekturrunde

Einfacher Ablauf

Die Kanzlei liefert einmal im Monat kurze Stichpunkte aus typischen Mandantenfragen, haufigen
Beratungsanlassen oder aktuellen Rechtsthemen. Daraus entsteht ein fertig strukturiertes Content-
Paket, das intern juristisch geprift und anschlieBend durch Assistenz, Kanzleiteam oder

Webdienstleister veroffentlicht werden kann.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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02 - VEROFFENTLICHUNGSVORSCHLAG

Ein klarer Monatsplan fur lhr Team.

Der Veroffentlichungsvorschlag verteilt die Inhalte Uber den Monat. Termine sind bewusst als

Orientierung gedacht und kénnen intern angepasst werden.

DATUM

03.07.

10.07.

17.07.

24.07.

30.07.

KANAL

Linkedin

Website

LinkedIn

Linkedin

LinkedIn

neoground.com/contentpilot

INHALT

Vertrage regelmafig prifen: Warum alte

Vorlagen zum Risiko werden kénnen

Vertragsprufung im Mittelstand: Warum
Standardvorlagen selten dauerhaft

ausreichen

Drei typische Vertragsrisiken, die im Alltag

leicht Ubersehen werden

Arbeitsrecht: Warum saubere

Dokumentation vor Konflikten schitzt

Rechtliche Beratung friih einbinden: Wann

Vorsorge glnstiger ist als Streit

DATEI / ELEMENT

LinkedIn 1

Website 1 +
Beitragsbild

LinkedIn 2

LinkedIn 3

LinkedIn 4

Beispielpaket * nicht zur Veroéffentlichung bestimmt
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- LINKEDIN-BEITRAGE

Veroffentlichungsfertige Beitrage.

Die Beitrage sind bewusst sachlich, vertrauensbildend und kanzleitauglich formuliert. Sie

vermeiden plakative Rechtsversprechen und zeigen stattdessen, wie juristische Beratung Risiken

frihzeitig sichtbar machen kann.

o LINKEDIN-BEITRAG 1

Vertrage regelmaRig prufen: Warum alte Vorlagen zum Risiko

werden konnen

Thema: Vertragsprufung und Risikovermeidung - Empfohlen: 03.07. - Kanal: LinkedIn / optional

Facebook

Viele Unternehmen arbeiten Uber Jahre mit denselben Vertragsvorlagen. Das ist nachvollziehbar:

Was einmal funktioniert hat, wird im Alltag weiterverwendet.

Problematisch wird es, wenn sich Geschaftsmodelle, Preise, Lieferketten, Haftungsrisiken oder
rechtliche Rahmenbedingungen verandern, die Vorlagen aber unverandert bleiben. Dann
entstehen Licken oft nicht durch grobe Fehler, sondern durch kleine Formulierungen, die zur

heutigen Praxis nicht mehr passen.

Typische Priffragen sind zum Beispiel:

* Stimmen Leistung, Haftung und Zahlungsbedingungen noch zum tatsachlichen Ablauf?
* Sind Zustandigkeiten und Fristen klar genug geregelt?

» Passen Datenschutz, Vertraulichkeit und Nutzungsrechte noch zum aktuellen Geschaft?

* Gibt es wiederkehrende Streitpunkte, die vertraglich besser aufgefangen werden kénnten?

Eine regelmaBige Vertragsprifung muss nicht immer ein groBes Projekt sein. Oft reicht bereits ein

strukturierter Blick auf die wichtigsten Dokumente, um unnétige Risiken frihzeitig zu erkennen.

Dieser Beitrag ersetzt keine individuelle Rechtsberatung. Ob und welcher Anpassungsbedarf

besteht, sollte im Einzelfall gepruft werden.

Hinweis: Kann auch als Einstieg fir den Website-Beitrag oder als kurzer Mandantenhinweis genutzt werden.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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a LINKEDIN-BEITRAG 2

Drei typische Vertragsrisiken, die im Alltag leicht ubersehen

werden

Thema: Vertragsrisiken im Mittelstand - Empfohlen: 17.07. - Kanal: LinkedIn / optional Facebook

In vielen Unternehmen entstehen rechtliche Risiken nicht durch spektakulare Sonderfalle, sondern

durch Routinen, die nie sauber Uberprift wurden. Besonders haufig zeigen sich drei Punkte:

1. Unklare Leistungsbeschreibungen
Wenn nicht eindeutig geregelt ist, was genau geschuldet wird, entstehen Erwartungen, die spater

schwer aufzuldsen sind.

2. Fehlende Regelungen flr Verzégerungen
Liefertermine, Mitwirkungspflichten, Freigaben oder externe Abhangigkeiten werden im Alltag oft

vorausgesetzt, aber nicht ausreichend dokumentiert.
3. Veraltete Haftungs- und Zahlungsbedingungen
Vorlagen werden weiterverwendet, obwohl ProjektgréBen, Risiken oder interne Ablaufe sich langst

verandert haben.

Gerade im B2B-Geschaft lohnt es sich, Vertrage nicht nur als Formalitat zu sehen. Gute Vertrage

klaren Erwartungen, schaffen Verlasslichkeit und reduzieren Reibung, bevor Konflikte entstehen.

Welche Regelungen im konkreten Fall sinnvoll sind, hangt vom jeweiligen Vertrag, der Branche und

der Risikolage ab.

Hinweis: Eignet sich fir Kanzleien mit Schwerpunkt Vertragsrecht, Wirtschaftsrecht, IT-Recht oder Baurecht.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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° LINKEDIN-BEITRAG 3

Arbeitsrecht: Warum saubere Dokumentation vor Konflikten

schutzt

Thema: Arbeitsrecht und Arbeitgeberpflichten - Empfohlen: 24.07. - Kanal: LinkedIn / optional Facebook

Im Arbeitsrecht entscheidet nicht nur, was passiert ist, sondern oft auch, was spater

nachvollziehbar dokumentiert werden kann.

FUr Arbeitgeber wird das besonders relevant, wenn es um wiederkehrende Pflichtverletzungen,
Leistungsprobleme, Abmahnungen, Gesprache oder organisatorische Anderungen geht. Was im

Alltag mundlich klar erscheint, ist Monate spater haufig schwer zu belegen.

Eine saubere Dokumentation kann helfen, Entscheidungen besser vorzubereiten:
* Gesprachsinhalte zeitnah festhalten

* Erwartungen und Fristen klar formulieren

* wiederkehrende Vorgange nachvollziehbar sammeln

* interne Zustandigkeiten definieren

e sensible Themen nicht nur informell behandeln

Das bedeutet nicht, Mitarbeitende unter Generalverdacht zu stellen. Es geht um Fairness, Klarheit

und rechtliche Nachvollziehbarkeit flr beide Seiten.

Gerade vor arbeitsrechtlichen MaBnahmen ist eine individuelle Prifung wichtig, weil Details und

Vorgeschichte entscheidend sein kénnen.

Hinweis: Kann mit einem Link auf den Kanzleischwerpunkt Arbeitsrecht oder Arbeitgeberberatung erganzt

werden.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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° LINKEDIN-BEITRAG 4

Rechtliche Beratung fruh einbinden: Wann Vorsorge

gunstiger ist als Streit

Thema: Praventive Rechtsberatung - Empfohlen: 30.07. - Kanal: LinkedIn / optional Facebook

Rechtliche Beratung wird haufig erst dann gesucht, wenn ein Konflikt bereits eskaliert ist: ein

Vertragspartner zahlt nicht, ein Projekt stockt, eine Kiindigung wird angegriffen oder eine Frist
lauft.

Dabei ist praventive Beratung in vielen Fallen deutlich effizienter. Wer rechtliche Fragen fruh klart,

kann Entscheidungen besser strukturieren und Risiken begrenzen, bevor sie teuer werden.

Typische Anlasse fur eine fruhzeitige Prifung sind:

* neue Vertragsvorlagen oder gréRere Projekte

* Wachstum, neue Mitarbeitende oder Umstrukturierungen

* wiederkehrende Konflikte mit Kunden, Lieferanten oder Beschaftigten
* Datenschutz- oder Haftungsfragen

* Unternehmensnachfolge, Beteiligungen oder Kooperationen

Nicht jede Frage erfordert sofort ein grofles Mandat. Aber ein rechtlicher Blick zur richtigen Zeit

kann verhindern, dass aus kleinen Unklarheiten gréRere Streitigkeiten entstehen.
Ob Beratungsbedarf besteht, hangt immer vom konkreten Einzelfall ab.

Hinweis: Geeignet als allgemeiner Awareness-Beitrag flir mittelstandische Mandanten und

Unternehmerkontakte.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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04 - WEBSITE-NEWS / BLOGBEITRAG

Ein aktueller Beitrag fur lhre Website.

Der Website-Beitrag ist flir den Bereich , Aktuelles”, ,News" oder ,Ratgeber” gedacht. Er kann

auch als Newsletter-Grundlage oder als Zielseite flir einen LinkedIn-Post genutzt werden.

WEBSITE-BEITRAG 1

Vertragsprufung im Mittelstand: Warum Standardvorlagen

selten dauerhaft ausreichen

Empfohlene Veroffentlichung: 10.07. - Beitragsbild: beitrag-01-vertragspruefung.png

TITEL

Vertragsprufung im Mittelstand: Warum
Standardvorlagen selten dauerhaft ausreichen

TEASER

Viele Unternehmen nutzen bewahrte Vertragsvorlagen uber Jahre hinweg. Das ist praktisch,
kann aber Risiken erzeugen, wenn sich Geschaftsmodell, Ablaufe, Haftungsfragen oder
rechtliche Rahmenbedingungen verandern. Eine regelmaRige Prufung hilft, Vertrage an die

tatsachliche Unternehmenspraxis anzupassen.

BEITRAG

Vertrage sollen Klarheit schaffen. Im Alltag vieler mittelstandischer Unternehmen werden sie jedoch
oft als einmal erstellte Vorlage behandelt: Ein Dokument wird angepasst, kopiert, erneut verwendet
und mit kleineren Anderungen weitergegeben. Solche Vorlagen kénnen hilfreich sein, solange sie
zur tatsachlichen Praxis passen. Problematisch wird es, wenn sich Leistungen, ProjektgroRen,
Kundenanforderungen oder interne Ablaufe verandern, die vertragliche Grundlage aber gleich
bleibt.

Warum alte Vorlagen nicht automatisch sicher sind
Eine Vertragsvorlage ist immer nur so gut wie ihr Bezug zum konkreten Geschaft. Wenn ein

Unternehmen neue Dienstleistungen anbietet, gréfBere Projekte Ubernimmt, mit externen Partnern

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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arbeitet oder digitale Prozesse einflUhrt, kdnnen alte Regelungen unvollstandig werden. Haufig
betrifft das nicht nur juristische Spezialfragen, sondern ganz praktische Punkte: Wer muss wann
mitwirken? Welche Fristen gelten? Was passiert bei Verzdgerungen? Welche Leistungen sind

ausdrucklich enthalten und welche nicht?

Gerade im B2B-Geschaft entstehen Konflikte oft dort, wo Erwartungen nicht sauber abgegrenzt
wurden. Eine Partei geht von einer zusatzlichen Leistung aus, die andere sieht sie nicht als
vereinbart. Ein Liefertermin wird anders verstanden. Eine Freigabe verzdgert sich, ohne dass klar
geregelt ist, welche Folgen das hat. Solche Punkte lassen sich nicht immer vollstandig vermeiden,

aber durch klare Vertrage deutlich besser steuern.

Typische Bereiche mit Priufbedarf

In der Praxis lohnt sich ein regelmaRiger Blick auf mehrere Vertragsbereiche. Dazu gehdren
Leistungsbeschreibung, Zahlungsbedingungen, Haftung, Kiindigung, Vertraulichkeit, Datenschutz,
Nutzungsrechte und Mitwirkungspflichten. Auch Gerichtsstand, Laufzeiten, Verlangerungen oder
Regelungen fiir Anderungen im Projektverlauf kénnen relevant sein. Welche Punkte besonders

wichtig sind, hangt stark von Branche, Geschaftsmodell und Vertragsparteien ab.

Ein haufiger Fehler besteht darin, Vertrage nur dann zu prufen, wenn bereits ein Konflikt
entstanden ist. Dann ist der Handlungsspielraum oft kleiner. Eine praventive Prifung kann dagegen

helfen, wiederkehrende Streitpunkte zu erkennen und ktinftige Vertrage klarer zu gestalten.

Vertragsprufung muss nicht immer ein GroBBprojekt sein

Viele Unternehmen schrecken vor juristischer Prafung zurlck, weil sie ein aufwendiges Projekt
erwarten. In vielen Fallen kann jedoch bereits eine strukturierte Bestandsaufnahme sinnvoll sein:
Welche Vorlagen werden regelmafiig genutzt? Bei welchen Punkten gibt es wiederkehrende
Ruckfragen? Wo entstehen im Projektalltag Verzdgerungen oder Missverstandnisse? Welche Risiken

haben sich seit der letzten Uberarbeitung verandert?

Auf dieser Grundlage lasst sich entscheiden, ob einzelne Klauseln angepasst, bestimmte
Dokumente priorisiert oder ganze Vertragsprozesse neu strukturiert werden sollten. Wichtig ist
nicht, jedes Dokument theoretisch perfekt zu machen, sondern die rechtlichen Grundlagen an die

tatsachliche Praxis des Unternehmens anzupassen.

Unser Hinweis
Wenn Sie Vertrage regelmalig prifen, neu aufsetzen oder bei wichtigen Geschaftsentscheidungen
rechtlich absichern moéchten, lohnt sich eine frihzeitige Einschatzung. Unsere Kanzlei unterstitzt

Unternehmen dabei, typische Risiken zu erkennen, Vertragsklauseln verstandlich einzuordnen und

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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rechtssichere Grundlagen flur die Zusammenarbeit mit Kunden, Dienstleistern, Mitarbeitenden oder
Geschaftspartnern zu schaffen. Sprechen Sie uns gerne an, wenn Sie bestehende Vertrage

Uberprifen lassen oder neue Vereinbarungen sauber vorbereiten moéchten.

Bitte beachten Sie: Dieser Beitrag ersetzt keine individuelle Rechtsberatung. Ob und welche
Vertragsanderungen in Ihrem konkreten Fall sinnvoll oder erforderlich sind, sollte anhand der

jeweiligen Unterlagen und Umstande geprift werden.

Meta-Beschreibung: Warum mittelstandische Unternehmen Vertragsvorlagen regelmaBig prufen

sollten und welche Risiken durch veraltete oder unklare Regelungen entstehen kénnen.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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05 - BEITRAGSBILD & WIEDERVERWENDUNG

Bilddatei und praktische Nutzung.

Zu jedem Website-Beitrag gehort ein passendes Beitragsbild im Standardformat. Es kann als

Titelbild auf der Website und bei Bedarf auch fir Linkedln oder Facebook genutzt werden.

BEITRAGSBILD 1

Beitragsbild: Vertragsprufung im Mittelstand

WIRTSCHAFTSRECHT

ﬂ KANZLEI AM DOM

Vertrage im
Mittelstand

—— Typische Risiken friih erkennen

9

= &

RISIKEN MINIMIEREN VERTRAGE PRUFEN RECHTSSICHER HANDELN

Dateiname

Format

Verwendung

Beschreibung

neoground.com/contentpilot

beitrag-01-vertragspruefung.jpg

1200 x 630 px - PNG

Website-News, LinkedIn-Linkpost, Facebook-Beitrag

Seriose Business-Grafik zum Thema ,Vertragsprifung im Mittelstand”. Das
Bild ist ruhig und professionell gehalten und kann ohne zusatzliche

Gestaltung als Beitragsbild verwendet werden.

Beispielpaket * nicht zur Veroéffentlichung bestimmt
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05.2 - WEITERE NUTZUNG & FREIGABE

So kann das Paket intern weiterverwendet werden.

Wiederverwendung Freigabehinweis
® LinkedIn-Beitrage kdnnen in vielen Juristische und fachliche Aussagen werden
Fallen auch auf Facebook von der Kanzlei vor Veroéffentlichung
weiterverwendet oder leicht gekurzt gepruft und freigegeben. Dieses Beispiel
werden. ersetzt keine Rechtsberatung.

® Der Website-Beitrag kann als
Grundlage fur einen Newsletter-
Abschnitt oder einen

Mandantenhinweis dienen.

® Das Beitragsbild kann als Website-
Titelbild oder als Social-Media-Grafik

genutzt werden.

® Das Kanzleiteam kann Formulierungen
vor Veroffentlichung juristisch prifen,
prazisieren und an eigene

Schwerpunkte anpassen.

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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NEOGROUND CONTENTPILOT

Mochten Sie ein solches Paket fur lhre

Kanzlei testen?

ContentPilot liefert monatlich veroffentlichungsfertige Inhalte fir Website und LinkedIn. Sie
senden kurze Stichpunkte aus typischen Mandantenfragen, Beratungsschwerpunkten oder
aktuellen Themen, wir erstellen daraus ein strukturiertes Content-Paket flr Ihr Team oder lhren

Webdienstleister.

Neoground GmbH - Strategische Kl & Digitale Losungen
ContentPilot ist ein schlankes Angebot der Neoground GmbH fur Kanzleien und fachlich
anspruchsvolle KMU, die ihre Website und LinkedIn-Prasenz regelmafig aktualisieren moéchten -

ohne Agenturprozess und ohne laufende Betreuungsschleife.

Content Start 349 € / Monat
Content Standard 549 € /| Monat

Content Plus 849 € / Monat
Alle Preise verstehen sich netto zzgl. 19 % USt.
Einfuhrungsangebot: 200 € Rabatt auf das erste Content-Paket.

Starten Sie mit dem ersten Monatsformular oder fordern Sie kurz weitere Informationen

an:

neoground.com/contentpilot

contentpilot@neoground.com

neoground.com/contentpilot Beispielpaket - nicht zur Veréffentlichung bestimmt
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